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A Nemzeti Innovaciés Ugynokség (NIU) egyik legfontosabb célja az innovativ
projektek és cégek nemzetkézi piaci terjeszkedésének tamogatasa és az azt
megalapozo vilagszinvonalu tudas atadasa.

MIERT FONTOS A NEMZETKOZI PIACRALEPES_

Tekintettel a hazai piac méretére, a legtobb iparagban jelent6s befektetések, gyors novekedés csak a
nemzetkdzi piacra 1épéssel érhetdk el. A globdlis terjeszkedés révén a vallalatok képesek kiaknazni a kiilénb6zé
piacok altal kindlt egyedi lehetéségeket és eréforrasokat, példaul alacsonyabb munkaerékoltségeket vagy Uj
technoldgiai innovécidkat. Nemzetgazdasagi szinten is jelentések lehetnek a startupok &ltal bevonzott
befektetések, kiléndsen, mert gyakorlatilag teljes egészében a tudasalapu tevékenységekbe, elsésorban
kutatas-fejlesztésbe (K+F) torténnek. Spillover hatdsuk a teljes innovacids dkoszisztémat is dinamizalhatja, mint
ez torténik Esztorszagban, Izraelben és egyre inkabb Kzép-Eurépaban is.

MIBEN SEGITI AZ INNOVATIV VALLALKOZASOKAT _
AZ XPAND PROGRAM?

Startupok (scaleup-ok) és innovativ kis- és kbzépvallalkozasok (KKV-k) szamara ériasi el6ny lehet, ha le tudjak
réviditeni és kdltséghatékonnya tudjék tenni nemzetkdzi piacra |épésiiket. Ennek nydjt tdbbszintl
keretrendszert egyrészt a NIU kiilpiaci felkészitési programja, masrészt a kulfoldi innovaciés szakmai
rendezvényeken valé megjelenés eldsegitése, tovabbd célpiaci tdmogatd szervezettekkel olyan testreszabott

programok és mentordlas kialakitdsa, amelyek segitenek a célpiaci specialitdsoknak valdé megfelelésben és az
elsé Ugyfelek megszerzésébe.

A NIU az XPAND programjan keresztiil arra 6sszpontosit, hogy személyre szabott képzésekkel és stratégiai
kezdeményezésekkel segitse az innovativ magyar vallalatokat a nemzetko6zi piacokra valé belépésben.

Az els6dleges cél az innovativ magyar vallalatok sikeres kiilpiaci megjelenésének elésegitése, valamint
lathatésaguk és versenyképességiik novelése. Ez magdban foglalja az atfogd tdmogatast és eréforrasok
biztositasat, beleértve a felkészitést, a kapcsolatépitési lehetéségeket, valamint a partnerkeresésben és a
taldlkozdkban vald segitségnyujtast.

Egyénre szabott tamogatas

Az erre a szintre jutdo cégek allnak leginkdbb készen az un. 1-2-1
tamogatasra, vagyis amikor rajuk szabottan kapnak segitséget az Uzleti
partnerkeresésben, szakmai profilba végdé utazésokban, és tébb rajuk
forditott mentoridé hatékony kihasznaldsaban.

Képzett kisebb csoportos programozas

Miutan a vallalatok exportképesnek mindsiilnek, személyre szabottabb
tamogatast kaphatnak, mint a forditott pitch, belfoldi piacépitési
lehetdségek és a kdzvetlen mentorvalasztas.

Korai stadiumu oktatasi programok .
Nagyszamu vallalat tamogatasara tervezett programok exportutjuk korai
szakaszaban.

Samantha Evans, Founders Connext: A Blueprint
to Design and Deliver a South East Asia Export
Strategy for the Startup Ecosystem



A programba jelentkezé vallalkozdasok, illetve munkatarsaik szigoru kivalasztasi folyamaton mennek keresztiil.
Induldsuk elétt a résztvevok a felkészliiltségi szintjikhdz igazitott, gyakorlatorientdlt felkészitésen vesznek
részt, beleértve a kezdé (Ready), halado (Steady) és célpiaci (Go) interaktiv képzéseket.

Az elsé két rész kiemelked6 hazai innovacios és kiilpiaci szakemberek interaktiv képzéseire alapokra épit, a
harmadik rész pedig az adott célpiaci szakérték kbzremiikddésével zajlik. A felkészités és az egyénre szabott
konzultacid, valamint a folyamatot végig kiséré mentor biztositja, hogy a vallalatok megfeleld elvarasokkal,
stratégidval, tuddssal és eszkdzokkel maximalizalhassak sikeriiket a nemzetkdzi piacokon megteendd elsé
|épéseik soran.

A Ready, azaz a kezdé képzés célja a vallalkozds és a vallalkozd pillanatnyi exportérettségi szintjének
felmérése, illetve a nemzetkdzi piacokhoz kapcsolddd alapismeretek: nemzetkdzi innovaciés Skoszisztéma
bemutatdsa, kilfoldi jelenlét nélkil alacsony koltségvetéssel végezhetd I|épések (helyes nemzetkdzi
piackutatdsi moddszerek, eszkdzok, els6dleges és masodlagos forrdsok elemzése, értéklanc elemzés,
konkurencia kutatds, (online) ligyfél/fogyasztd igényfelmérés, stb.). Tartalmaz kommunikacids eszkozoket is,
amelyek a cég nemzetkdzi attraktivitdsat és lathatdsagat novelik, tovabba felgyorsitjdk a cég fejlédését.

A Ready-re éplil6, halado Steady képzés célja a piacralépés id6szerliségének meghatarozasa, a felkésziilés,
illetve a piacralépési folyamat bemutatdsa. A résztvevok 20 konkrét példan keresztil ismerkedhetnek meg egy
sor piacralépési stratégidval. Tovabbi mdédszerek, szoftverek és piacralépési pontok vizsgalataval valaszthatja
ki és alkalmazhatja minden vallalkozas a legmegfelel6bbet. A tematika érinti tovabba a nemzetkdzi piacralépés
fazisait, klilonb6z6 platformok bemutatasat és a kapcsolatépitési készség tokéletesitését.

Miutan a jelentkez6k sikeresen teljesitették a kezdd és halado felkészité programjainkat, készen allnak arra,
hogy felvértezzék magukat mindennel, ami a célorszdgban a hatékony piacralépéshez sziikséges.

A célpiaci Go tréningjeink sordn a résztvevék a NIU idei terveiben szereplé célorszagok: USA, Egyesiilt
Kirdlysag, Kina, Szingapur, Kazahsztan, Németorszag specidlis, az Uzleti vildgukra jellemzé sajatossagaiba
nyerhetnek betekintést. Megismerhetik mit6l és hogyan tudnak majd sikeresen boldogulni az eltéré kulturaju,
altaldban kompetitiv piacokon. Bevezetésként tajékozdédhatnak a régiérél és azon belll a célorszag és
gazdasagi, jogi berendezkedésérdl.

A helyi szakért&ink altal 6sszedllitott program részletes Utmutatdt ad a hatékony haldzatépités, a befektetdkkel,
Gzleti partnerekkel vald kapcsolatfelvétel érdekében megteendd Iépésekhez. Segitlink, hogy a piacralépéshez
szlikséges eszkOztar az adott piac szokdsainak, lzleti kulturdjanak megfeleléen minél hatékonyabb legyen.
Megismerhetik az adott célpiacon az dgazati trendeket ezaltal kideriilhet, hogy az adott célpiacon a termékiikre
van-e kereslet, illetve mi sziikséges ahhoz, hogy legyen ra kereslet.

A képzéseken részt vett cégekbdl feléplild Alumni csoporton keresztil a tovabbi, els6 kézbdl szerzett
tapasztalatatadast kivanjuk erésiteni a kilféldi piacok irdnt érdeklédé innovativ véllalkozdsok szamara. A
hosszabb tavu kapcsolattartds a résztvevokkel lehetéséget ad az eredmények mérésére, a folyamatos
tovabbfejlesztésre.

A felkészitési folyamat befejeztével a szigoru kritériumrendszernek megfelelé vallalatok lehetéséget kapnak
arra, hogy az adott, altaluk preferdlt célpiacokon megrendezésre keriilé rendezvényeken, lizleti taldlkozdkon és
egyéb szakmai programokon vegyenek részt a Nemzeti Innovaciés Ugyndkség kdzremiikddésével és
tdmogatasaval.

A legfelkésziiltebb és a nemzetkdzi piacra leginkdbb érett innovativ vallalkozdsok részére lehetévé tesszik,
hogy a célpiacon m(ikédé inkubatorok és ,kilévéallomasok (launchpads)” hosszabb programjaiban is részt
vegyenek. Ezeket a szolgdltatokat a NIU azok korabbi teljesitménye, referenciai alapjan, versenyben vélasztja
ki.

A programok részét képezi a magyar technoldgiai megoldasok irdnti piaci igény felkeltése és az Uzleti
kapcsolatok létrehozasat hathatdsan tdmogatd tevékenység.

A NIU a programok kéltségeinek valtozd ardnyat finanszirozza, azonban minden esetben énrészt is véllalnia kell
a jelentkez6knek.

www.hiu.hu XPAND

PROGRAM




